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Energia positiva
a Klimahouse 2016

Fiera di riferimento a livello nazionale, Klimahouse dimostra come nell’edilizia
esistano una serie di soluzioni alternative ed economiche in grado di garantire
un consistente risparmio energetico. Oggi I'imperativo é ridurre...
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TG gg ol Lanche in questa edizione 2016
- L. o dalla presenza di oltre 37.500

4 ; : visitatori € senza dubbio la chiara

; identita della manifestazione insieme
al calibrato mix tra uno spazio espo-
sitivo, dedicato alle novita di prodot-
to proposte da 465 aziende di settore
selezionate da una giuria di qualita, e
gli articolati programmi di eventi for-
mativi e informativi, quali congressi
e visite guidate organizzate con part-
ner di primo piano. “ll leggero
aumento di pubblico nelle giornate
riservate agli operatori &€ una confer-
ma che Klimahouse si & affermata in
Italia come fiera di riferimento per il
risanamento e I'efficienza energetica
in edilizia” afferma Thomas Mur,
direttore di Fiera Bolzano. E non fini-
sce con l'edizione di Bolzano tenutasi
dal 28 al 31 gennaio, il prossimo
appuntamento di Klimahouse é infat-
ti in Toscana, presso la Stazione Leo-

KLIMAHOUSE IN PILLOLE
* 37.500 visitatori

* 465 espositori e oltre 70 aziende
in lista di attesa

* Programma congressuale con 800
partecipanti

* 1.500 partecipanti ai forum tematici

e 330 partecipanti ai 14 tour guidati
a edifici modello

* 100 consulenze private
* 160 giornalisti accreditati

)
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polda di Firenze dal 1 al 3 aprile pros-
simo. E inoltre in crescita il numero
di aziende, gia oltre 70, che hanno
fatto richiesta di poter partecipare,
ma a cui non é stato possibile dare
riscontro, un segnale positivo reale
di crescita del settore.

Diffondere la cultura
dell’efficienza energetica
Per il raggiungimento degli obiettivi
di difesa del clima, il settore edile ha
I'obbligo di ridurre drasticamente il
consumo di energia e deve fare in
fretta. Limpegno della Unione Euro-
pea per la riduzione delle emissioni di
CO; impone, infatti, entro il 2050 per il
settore dell’edilizia, la diminuzione
del 90% rispetto al 1990. La domanda
& indubbiamente: come si puo rag-
giungere un comfort sempre crescen-
te diminuendo il consumo energetico
e utilizzando meno tecnologia?

| produttori, confermando il forte
impegno mirato alla ricerca e allo
sviluppo, rispondono attraverso la
proposta di prodotti e materiali sem-
pre meno energivori, sistemi com-
pleti di serramenti e impianti termoi-
draulici studiati per ottenere la mas-
sima performance e una ricerca sui
materiali e le nanotecnologie per il
massimo isolamento termico e acu-
stico dando risposte a un pubblico
finale consapevole e interessato a
ristrutturare, migliorare il proprio
comfort abitativo e realizzare abita-
zioni a basso impatto energetico e
ambientale. Dall’altra il crescente uti-
lizzo di sensori e dispositivi elettroni-
ci portatili ha portato ad un nuovo
approccio nella ricerca del settore
edile e nelle modalita in cui si affron-
tano gli interventi di ristrutturazione
e riqualificazione sempre piu diffuse.
Nel settore sono disponibili una serie
di alternative tecniche ed economi-
che per utilizzare I'energia in maniera
piu intelligente, arrivano sul mercato
sempre nuovi materiali e una forma-
zione costante diventa indispensabi-
le. La rivendita tecnica rappresenta

oggi un presidio indispensabile per
diffondere una nuova cultura edilizia
e professionale, garantendo in ante-
prima ai propri clienti professionali,
una consulenza competente e sem-
pre volta all'innovazione per la piu
alta efficienza energetica.

I protagonisti di un mercato
sempre piu vivace

L'esposizione merceologica in fiera a
Bolzano, molto ampia e articolata, ha

>>>

di Alessandra Fraschini

1. A sinistra, Francesco Faedda,
product manager di fissaggi
universali e per isolamento di
Fischer con un collega.

2. Sergio Parini, direzione
commerciale di Smoes,
distribuita da Torggler.

3. Roberto Perego, Application
Engineering di ventilazione
meccanica controllata in Vortice.

4. A destra, Fabio Moretti, sales
manager Pasini.
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compreso numerosi macro settori
dedicati a: aerazione e condiziona-
mento, elettrotecnica e illuminazio-
ne, misurazione regolazione, riscal-
damento, tecnologia
solare, case prefabbricate, serramen-
ti, isolamento termico e acustico, ele-
menti dell’abitazione come scale,
pavimenti, tetti o balconi o materiali
e sistemi per |'edilizia. Le tendenze in

geotermia,

atto emerse in ciascun settore speci-
fico seguono un unico filo condutto-
re, una forte ricerca all'innovazione
mirata al risparmio e all’efficienza
energetica, come sottolineano alcuni
protagonisti di aziende affermate
intervistate.

“Siamo un’azienda internazionale
con sedi in 70 Paesi a livello mondia-
le e partecipiamo da 5 o 6 anni a Kli-
mahouse. L'evoluzione di questa
fiera & senz'altro notevole: vediamo
ogni anno aziende nuove, € un even-
to in continuo movimento e molto
valido nel settore dell’isolamento ter-
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La rivendita tecnica
rappresenta oggi un
presidio indispensabile
per diffondere una nuova
cultura edilizia e profes-
sionale, garantendo in
anteprima ai propri clienti
professionali, una consu-
lenza competente e sem-
pre volta all'innovazione.

29

mico e della casa confortevole. In
poche parole, questa fiera € la nume-
ro uno!” - sottolinea Giancarlo
Susanna di Mapei che in questa edi-
zione 2016 propone diverse linee di
prodotto dedicate all'isolamento ter-
mico e al risanamento eco-sostenibi-

le in edilizia, tra cui Mapelastic Turbo,
la malta cementizia bicomponente
elastica a rapido asciugamento,
anche a basse temperature e con sot-
tofondi non perfettamente asciutti
dedicato all'impermeabilizzazione di
terrazze e balconi.

Nell'ambito della ventilazione tecnica
invece garantire una qualita dell’aria
0ggi si sposa con una ricerca di recu-
pero energetico, come evidenzia
Roberto Perego, Application Engi-
neering di ventilazione meccanica
controllata in Vortice: - “Raccoglia-
mo sempre maggiori esigenze legate
al recupero energetico e all’econo-
mia di gestione dell'impianto e
rispondiamo con prodotti innovativi
con assorbimenti energetici sempre
pil contenuti, mantenendo presta-
zioni che rispondano alle normative
vigenti e progettando sistemi di
distribuzione dell’aria piu efficienti”.
Come i nuovi recuperatori di calore

>>>

IN CASA BOSCH, UN MONDO DI INNOVAZIONE

Bosch ha presentato a Klimahouse “Casa Bosch” una vera e
propria unita abitativa tecnologica, efficiente e connessa,
con tante novita di prodotto per il mondo professionale. La
casa ospita, infatti, gli elettrodomestici BSH ad alta efficien-
za; le novita di design del settore termotecnica per il riscal-
damento, inclusi i nuovi prodotti a marchio Bosch; i nuovi
elettroutensili per il giardinaggio e i sistemi di ricarica wire-
less per gli elettroutensili professionali. Cosimo Millevoi
responsabile di Bosch Elettroutensili per il Nordest (a sinistra
nella foto in cui appare con un collega) sottolinea infatti
come |'esigenza di mobilita e autonomia & sempre pi forte,
con |'affermazione di elettroutensili a batteria e ricaricabili
anche in furgone. “Siamo gli unici ad avere sul mercato un
sistema di ricarica wireless per elettroutensili a batteria al
litio 18V; I'elettroutensile viene appoggiato sulla base di cari-
ca e attraverso un sistema di induzione la batteria viene rica-
ricata; questo e possibile anche in mobilita, sui furgoni con
adattatori per presa da 12 Volt, o all'interno della valigetta
portautensili. Alla rivendita tecnica, Bosch offre ancheun  «
servizio di noleggio a lungo termine di 2 o 3 anni, una formula
con costi certi e con la possibilita di avere sempre un elet-
troutensile di ultimo modello con le massime performance”.
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per singolo ambiente a doppio flusso
per rinnovare I'aria che consentono
I'installazione semplificata senza
dover tirare canali allinterno degli
appartamenti e utili in caso di ristrut-
G % ol i
Nel settore dei serramenti emerge la
tendenza di inserire la ventilazione
meccanica controllata all’interno del
blocco finestra come il nuovo Rover-
block VMC di Rover Plastik che inte-
gra una unita VMC single room in
grado di garantire negli ambienti un
continuo ricambio dell’aria, senza
dover aprire le finestre: grazie ad uno
scambiatore entalpico a flussi incro-
ciati, € possibile recuperare il calore
disperso nel ricambio d’aria, elimi-
nando sprechi energetici e riducendo
i consumi.

Altempo stesso, si spinge sul design
e sull’estetica come racconta Fabio
Moretti, sales manager Pasini, azien-
da leader negli avvolgibili in acciaio,

alluminio e pvc distribuiti nelle riven-
dite ferramenta e showroom di serra-
menti. “Presentiamo a Klimahouse i
nuovi cassonetti per ristrutturazione
leggera Thermobox che ha ampliato
notevolmente la gamma lavorando
molto sul design, sull’illuminazione e
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su dispositivi antintrusione che ne
migliorano la sicurezza. Inoltre pun-
tiamo molto sul servizio per la riven-
dita: con il servizio One day, possia-
mo garantire la sostituzione dell’av-
volgibile in sole 24 ore”.

A Klimahouse sono state anche pre-
sentate nuove tecnologie per le chiu-
sure tecniche come quelle viste nello
stand di Smoes, produttrice di can-
celli ad alzata verticale. “Esponiamo
a Klimahouse - racconta Sergio Pari-
ni, direzione commerciale di Smoes,
distribuita da Torggler nella rivendita
ferramenta e nella rivendita tecnica
di automazione - perché & una mani-
festazione professionale e la tipolo-
gia di visitatori e idonea al prodotto
su cui puntiamo: Avant Gates, can-
cello ad alzata verticale con motore
oleodinamico, installabile per qual-
siasi varco, un prodotto di nicchia
che risolve problematiche particolari
di pendenza o spazio di movimenta-
zione ridotto”.

L'affermazione di nuove tipologie
costruttive spingono, infatti, verso lo
studio e la progettazione di soluzioni
specifiche come anticipa Francesco
Faedda, product manager di fissaggi
universali e per isolamento di

Fischer che sottolinea una chiara
tendenza: “Nel fissaggio, cresce I'at-
tenzione alla qualita con una richie-
sta maggiore di qualita nelle finiture,
nel montaggio, alla velocita di instal-
lazione e una proposizione ad inve-
stire di piu per un risultato migliore
come resa estetica e facilita di mon-
taggio.” Fischer risponde presentan-
do a Klimahouse la nuova gamma di
viti a connessione per legno comple-
tata dagli staffaggi specifici per le
case in legno, tendenza che si sta
affermando nel mercato. “Corredia-
mo la gamma con un software spe-
cifico che aiuta i progettisti in fase di
progettazione con l'inserimento del
fissaggio legno Fischer gia in capito-
lato costruttivo”.

Il legno si conferma, infatti, un setto-
re molto dinamico e in crescita
come attestato da Rothoblaas, una
multinazionale italiana leader nello
sviluppo e nella fornitura di soluzio-
ni ad alto contenuto tecnologico nel
settore dell’edilizia del legno, che ha
presentato il progetto Rothoschool,
un programma articolato di corsi di
formazione per professionisti per
progettare, costruire, rifinire un edi-
ficio in legno. @
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