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Soluzioni integrate,
GUARDANDO AVANTI CON FIDUCIA

[2] Anna Rucci

Fiduciosa che sia in arrivo, Roverplastik si prepara alla ripresa e al “ritorno”

della crescita con nuovi prodotti, strategie e canali di vendita. «...L'ultimo trimestre

2015 ci ha fatto intravedere nuove opportunita, nuove possibilita di mercato
e nuovo interesse da parte dei clienti» ha spiegato il D.G Mario Liberali

nel corso della conferenza stampa organizzata in occasione di Klimahouse 2016
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J attesa della “vera” ripresa  ancora alta. La maggior par-
te delle aziende che possono dirsi soddisfatte sono quelle
che hanno, almeno, mantenuto i risultati dell’anno scorso,

in attesa di tornare a crescere. «/l 2016 potrebbe essere I'anno
giusto. Sebbene le previsioni ci parlino di una crescita non mol-
to importante, almeno dovrebbe essere stata arrestata la cadu-
ta e quindi si puo cominciare lentamente a risalire». Con questo
messaggio di cauto ottimismo, Mario Liberali, direttore gene-
rale di Roverplastik, il 27 gennaio ha aperto, presso lo show-
room aziendale di Volano (TN), la conferenza stampa che ogni
anno |'azienda organizza per presentare le sue novita alla vigilia
di Klimahouse, appuntamento cui partecipa da molti anni. Il pe-
riodo che abbiamo alle spalle non ¢ stato facile, ma quello che
abbiamo davanti & stimolante per Roverplastik che, fedele alla
propria mission, continua a perseguire |'innovazione per soddi-
sfare le aspettative di un mercato in rapidissima evoluzione an-
che a livello normativo. Le novita illustrate da Aldo Guardini,
direttore tecnico, e da Luca Trainotti e Matteo Zenatti, del-
la divisione R&S, sono diverse, ma prima & bene sottolineare lo
spirito con cui I'azienda intende affrontare una nuova crescita.
Ci sono, infatti, nuovi progetti e nuove strategie. «Siamo abba-
stanza soddisfatti e fiduciosi per proseguire in maniera interes-

sante — ha aggiunto Liberali — Se alla fine dell’estate si € regi-
strata “calma piatta”, I'ultimo trimestre 2015 ci ha fatto intra-
vedere nuove opportunita, nuove possibilita di mercato e nuovo
interesse da parte dei clienti, oltre che, finalmente, una minima
ripresa nel nostro settore. Abbiamo iniziato il 2016 abbastanza
bene anche sull’estero, dove soprattutto I'anno scorso abbiamo
seminato molto e dove si stanno aprendo ottime prospettive».

SOLUZIONI INTEGRATE

Si parla di progettazione integrata e I'azienda, che sul foro fine-
stra ha maturato una grande esperienza, su questa richiesta ha
concentrato |'impegno della sua divisione R&S in modo da ri-
spondere in maniera mirata. In quest’ottica ha sviluppato e pro-
gettato, in collaborazione con alcuni partner e clienti per le ca-
se prefabbricate in legno, WoodBlok, una serie completa di so-
luzioni chiavi in mano specifiche per i fori finestra della case in
legno. Completamente a scomparsa e con ingombri minimi, il
monoblocco WoodBlok consente il raggiungimento delle mas-
sime prestazioni per tutte le versioni di sistema di oscuramento
(avvolgibile, frangisole o scuro), con eventuale zanzariera a incas-
so e bancale tradizionale in marmo o in alluminio. Sono dispo-
nibili diverse famiglie di WoodBlok, che si applica soprattutto ai
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Tra le strategie messe in atto da Roverplastk c'e l'introduzione

di nuovi canali di vendita, differenziati per linea di prodotto:

i serramentisti per tutte le soluzioni RoverBlok, il blocco
termoacustico per la costruzione finita del foro-finestra che
integra spalle laterali, falso telaio, soprabancale, cassonetto
e guide per awvolgibili; i produttori di porte interne blindate e
porte tagliafuoco per le guarnizioni. «Per RoverBlok spiega
Meario Liberali — abbiamo sviluppato il progetto Roverplastik
Friends, che sta prendendo sempre pil piede, che prevede la
realizzazione di “ isole” Roverplastik sul territorio composte
da serramentisti che hanno sposato il concetto del foro
finestra e che promuovono le nostre soluzioni nelle aree di
loro competenza. Invece, per le guarnizioni, proseguiamo

con un percorso di formazione dedicato ai tecnici delle

ferramenta nostre partner, mentre ci stiamo

concentrando sull‘acquisizione di nuovi clientitra i

produttori di porte interne blindate e tagliafuoco».
Internazionalizzare il business & un obbligo. In quali

paesi la vostra presenza é gia consolidata e in quali si

sono aperte le prospettive pill interessanti?

«Esportiamo da sempre, ma oggi la nostra logica e proprio
quella dell'internazionalizzazione del business, che per noi
significa approcciare ogni singolo paese rispettandone le
peculiarita e affiancando la semplice vendita del prodotto
con la consulenza tecnica, metodo che ci consente di
lavorare molto bene all'estero. Sicuramente la nostra
presenza e molto consolidata in Europa ma anche in

Brasile, dove operiamo da cinque anni per raggiungere

una capillarita sempre maggiore,
e dove stiamo ottenendo grandi
soddisfazioni. Da qui si aprono
interessanti prospettive in tutto
il Sud America, ma riteniamo
strategica anche la Cina». Sul mercato
interno, differenziazione e vicinanza al cliente restano le
strategie “vincenti”?
«Si, siamo sempre pitl vicini ai nostri clienti con percorsi
formativi ad hoc, allargando la gamma prodotti e le categorie
di clienti. In questo modo stiamo ottenendo una maggior
presenza sul mercato e, grazie a un‘organizzazione pit
efficiente della forza vendita, operiamo direttamente in tutte

le regioni d'ltalia, anche nel settore delle guarnizioni».
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Gli schemi
costruttivi del
monoblocco
WoodBlok, sono
resi disponibili ai
progettisti tramite
l'utilizzo dei
moderni sistemi di
progettazione BIM

Il nuovo RoverBlok VMC che integra un'unita VMC single room (mediamente
una macchina serve 28 metri quadrati) all'interno del cassonetto. Sard
disponibile in tre configurazioni e due versioni

grandi fori finestra e pud accogliere tutti i tipi di serramenti, i cui
schemi costruttivi sono stati tradotti in file CAD e resi disponibili
ai progettisti tramite I'utilizzo dei moderni sistemi di progetta-
zione BIM (Building Integrated Modelling). Tra le novita presen-
tate ci sono anche la frangisole VP70 a ingombro ridotto, che
consente di ridurre il vano del cassonetto da 13 a 10 centimetri,
in abbinamento ai cassonetti isolati a scomparsa, e la nuova se-
rie di tende tecniche a rullo nella versione ZIP 85 e ZIP 115, che
permette di ottemperare le esigenze di ombreggiamento e oscu-
ramento con elementi a ingombro molto basso. Queste solu-
zioni sono state sviluppate per soddisfare i requisiti imposti dal
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nuovo decreto sul risparmio energetico in vigore dal 1 ottobre
2015 che, al fine di limitare I'energia consumata per il raffre-
scamento durante |'estate, impone un limite di energia solare in
entrata dalle finestre sulle facciate orientate a Est e Sud-Ovest
.l limite al fattore di trasmissione solare, secondo la formula:
ggl+sh < 0,35 (dove gl sta per glass, e sh sta per shading, om-
breggianti), tiene quindi conto anche del contributo del sistema
di oscuramento nel limitare I'energia solare che entra attraver-
so le vetrature. Infine, altra novita & RoverBlok VMC, I'integra-
zione a scomparsa di un‘unita VMC single room (mediamente
una macchina serve 28 metri quadrati) all'interno del cassonetto
che garantisce un ricambio automatico, continuo dell‘aria negli
ambienti e un corretto filtraggio dagli agenti inquinanti grazie
a due tipi di filtro: per polveri grosse e per polveri sottili. Dotata
di uno scambiatore entalpico a flussi incrociati, I'unita VMC e in
grado di recuperare il calore, fino all'82%, in maniera “intelli-
gente” in quanto pud escludere il circuito di recupero del calo-
re nel caso in cui la temperatura esterna non lo richieda. Inve-
ce, quando questa e inferiore a 0 °C e fino a — 15 °C, I'unita
dotata di un sistema “defrost” che regola i flussi di aria in mo-
do da evitare fenomeni di condensa o formazione di ghiaccio
all'interno, rimanendo in funzione fino a temperature alle quali
gli altri sistemi si devono disattivare. RoverBlok VMC sara dispo-
nibile in tre configurazioni per il serramento a filo muro interno
(centro mazzetta, posizionato nel bancale sottostante, laterale)
e in due versioni, con e senza recupero di calore. L'impianto e
collegabile a qualsiasi sistema domotico in commercio e, gra-
zie alla sua versatilita, non obbliga il progettista a prevederlo in
fase di progetto perché puo essere installato dove il cliente lo ri-
chiede, anche in caso di ristrutturazione.
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