


Con 14.000 Km di guarnizione e 5.500 fori finestra con
tapparelle, cassonetti o blocchi prefabbricati, la Rover-
plastik S.p.A., € tra le aziende leader in Italia nella tec-
nologia del foro finestra. Nasce nel 1965 come azienda
individuale per la produzione di avvolgibili. Negli anni si
e trasformata in una societa per azioni, sempre presie-
duta dal suo fondatore Renato Festi.

Oggi Roverplastik & riconosciuta per i suoi prodotti ad
alte prestazioni termiche acustiche e per aver saputo
costruire con i propri clienti un rapporto di partnership
e non solo di fornitura. Azienda attenta al continuo mi-
glioramento del prodotto, Roverplastik ha istituito al
proprio interno un‘area Ricerca e Sviluppo, nella qua-
le personale con formazione specifica attua continui
aggiornamenti in termini di materiali utilizzati e di so-
luzioni tecnologiche da adottare, sia nel settore delle
guarnizioni, sia in quello di sistemi per il foro finestra.
Tra i prodotti di punta ci sono le guarnizioni per por-
te interne, esterne, blindate, tagliafuoco e per ser-
ramenti in legno per oltre 300 modelli in grado di
soddisfare ogni esigenza. Lampia gamma produttiva
comprende anche cassonetti prefabbricati e blocchi
termoisolanti per finestra, avvolgibili in PVC, alluminio
ed acciaio antieffrazione, sistemi motorizzati per la-
pertura degli scuri a battente e gocciolatoi in alluminio
per serramenti in legno.

L'attivita continua di ricerca ha permesso di innovare
tutte le linee prodotto, quelle delle guarnizioni sono
passate da cinque a sette sicché riescono ad estrudere
annualmente 14.000 km di guarnizione di cui 3.000 de-
stinati al mercato estero. La ditta realizza inoltre 5.500
fori finestra con tapparelle, cassonetti o blocchi prefab-
bricati. Per innovare collabora strettamente con le fa-
colta diingegneria ed economia dell' Universita trentina,
con U'Unione costruttori chiusure tecniche, con il Centro
formazione pvc ed é partner di Casa Clima, Habitech,
Centro formazione PVC, Anit. Ora conta 85 dipendenti
nello stabilimento di Volano, al lavoro su oltre 25.000

mq suddivisi in quattro blocchi, coperti per 16.400 mq
e nonostante la crisi nazionale, negli ultimi 12 mesi ha
raggiunto un fatturato di undici milioni di Euro.

Anche a causa della crisi economica di questi ultimi
anni Roverplastik ha dovuto guardare sempre piu ai
mercati esteri e in questo suo processo di internazio-
nalizzazione ormai da molti anni si appoggia a Trentino
Export. Grazie ai loro servizi professionali e persona-
lizzati Uazienda é riuscita ad approcciare nuovi mercati
al tempo sconosciuti. AL momento sta usufruendo del
loro servizio di Temporary Export Manager nei merca-
ti di lingua tedesca, servizio questo che sta risultando
fondamentale per riuscire ad approcciare mercati vicini
ma complessi.

Il piti importante progetto pero che Roverplastik ha in-
trapreso con Trentino Export & stato quello in Brasile.
Grazie al loro referente in loco Oscar Lenzi in questi
anni & riuscita a trovare importanti clienti nel sud del
Brasile per le sue guarnizioni. Per il 2016 & previsto un
fatturato di circa 550.000 euro di guarnizioni all'anno
che fanno del Paese sudamericano il principale mer-
cato estero di sbocco. Il supporto di Trentino Export &
stato fondamentale anche grazie alla loro piattaforma
logistica di Rio Dos Cedros, nello Stato di Santa Catari-
na, che oltre a fungere da magazzino per lo stoccaggio
delle guarnizioni, e risultata imprescindibile per entra-
re in questo mercato. La piattaforma logistica infatti &
servita anche per svolgere tutte le pratiche doganali di
sdoganamento e nazionalizzazione dei nostri prodotti e
quindi superare le gradi difficolta che esportare in Bra-
sile significa.

Gli obiettivi per il prossimo futuro mirano a consolidare
i mercati esteri gia raggiunti ed in particolare nell'area
europea, superando l'attuale fatturato anche avvalen-
dosi di Trentino Export che in questi anni e diventato
un po’ anche parte dell'ufficio commerciale estero di
Roverplastik.
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