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di Antonia Solari

er approfondire ulteriormente la cono-

scenza di questa realta aziendale e del

suo operato, GDS ha rivolto al direttore
tecnico di Roverplastik una breve serie di
domande, volte aindagarne I'organizzazione,
capire quali sono i punti di forza e i prodotti
di successo.

Puo tracciare un breve profilo dell’a-
zienda?

Roverplastik Spa da oltre 50 anni offre ai
propri clienti il meglio del comfort abitativo
e del risparmio energetico grazie all'ampia
gamma di prodotti che propone nel settore
delle guarnizioni e della tecnologia per il
foro-finestra. Nata nel 1965 come produt-
tore di avvolgibili, I'azienda oggi conta circa
80 dipendenti con 40 unita impegnate nella
parte produttiva, una forza vendite composta
da 9 agenti diretti e un reparto interno di
Ricerca&Sviluppo. E da qui che sono nate le
soluzioni dell’azienda, come per esempio il
monoblocco RoverBlok, volte a garantire il
massimo delle prestazioni termico-acustiche
e un eccellente comfort abitativo.

Quali sono i vostri prodotti di punta del
settore dei blocchi e dei ¢ tti

meccanica controllata (Vmc), per il mas-
simo dell’efficienza energetica. Compiendo
un ulteriore passo avanti, inoltre, di recente
abbiamo presentato RoverBlok Vme con
cover a incasso, per una maggiore resa este-
tica: grazie a una innovativa cornice di fini-
tura, questa soluzione - con Vme nella spalla
o nel sottobancale - consente di tenere anche
la cover a filo muro per una
resa estetica ottimale e la
massima personalizzazione.
La cornice, infatti, & realiz-
zata di un materiale studiato
per essere, a scelta, tinteg-
giato come le pareti in cui
RoverBlok si inserisce o
abbinabile al colore della
cover.

In che direzione va’innovazione in questo
specifico ambito? Nuovi materiali? Nuove
soluzioni?

Oltre al continuo miglioramento di mate-
riali e prodotti per la posa che da sempre
caratterizza il nostro settore, credo che ora
I'innovazione si sia spostata verso I'integra-
zione di tutti gli elementi che compongono
il sistema foro finestra: blocco, serramento,

per il foro finestra?

Il nostro prodotto di punta & I'innovativo
RoverBlok con Vme: si tratta di una solu-
zione che integra il sistema monoblocco
termoisolato RoverBlok e la ventilazione
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oscurante, complemento e accessori opzio-
nali, come per esempio la Vmc. Fondamen-
tale in questa direzione & I'esperienza di oltre
quarant’anni nella produzione di guarnizioni
che fa di Roverplastik un riferimento nel

Soluzioni ottimali
per un elevato
livello di isolamento
termico, acustico
e di tenuta all’aria

mercato in termini di soluzioni di qualita
e di integrazione con il sistema serramento.

Che ruolo hanno I'isolamento termico e
acustico nella definizione dei vostri pro-
dotti di questa categoria e quali sono gli
ultimi traguardi che avete raggiunto?
Da sempre I'obiettivo primario per lo svi-
luppo dei nostri prodotti &
Iisolamento, termico e acu-
stico. In seguito alle cre-
scenti esigenze del mercato,
I'azienda propone soluzioni
ottimali per ogni necessita. La
gamma di prodotti Roverpla-
stik per il settore tecnologia
per il foro-finestra comprende
soluzioni per il “nuovo” con
il sistema monoblocco Rover-
Blok e soluzioni per la ristrutturazione con
prodotti come Restructura, Renova, Casso-
muro e RoverBox.

Che ruolo ha Pestetica in questo tipo
di prodotti? Quali sono le varianti piu
richieste?

L'estetica sta avendo un’importanza sempre

maggiore nella scelta del cliente e nello svi-

luppo del prodotto. Per quanto riguarda i

prodotti Roverplastik, ci sono diverse solu-

zioni pensate per soddisfare questo requi-
sito, quali:

- RoverBlok a scomparsa e perfettamente
integrato nel foro-finestra, in cui non c’¢
I'antiestetico profilo di alluminio a vista;

- Vmc a incasso con la cover della scatola
Vme a filo muro, elegantemente in linea
con I'intonaco. Inoltre, la cover & pittura-
bile a scelta del cliente grazie al materiale
Abs di cui & composta;

- Restructura, il cassonetto di legno per la
ristrutturazione veloce e senza opere del
foro finestra, abbinato al serramento;

- Cassomuro, il cassonetto per la ristrut-
turazione veloce e senza opere del foro
finestra pitturabile come il muro, con lo
stesso effetto a scomparsa dei cassonetti
a murare.

Quali sono i settori dell’architettura, dal
residenziale al contract, all’hospitality,
per esempio, in cui siete piu attivi?

Il settore in cui siamo pil attivi ¢ sicura-
mente quello residenziale, considerando

e realizza le migliori

soluzioni e tecnologie
per il foro-finestra, con I'o-
biettivo di eccellere in qualita
e comfort abitativo, ponendo
grande attenzione a importanti
tematiche quali sostenibilita e
risparmio energetico. L'azienda
ha fatto dell'innovazione e degli
alti standard qualitativi dei
propri prodotti un requisito pri-
mario ed € proprio in quest ottica

che sviluppa i propri sistemi.

anche la nostra mission orientata al comfort
abitativo, che raggiungiamo con lo sviluppo
di soluzioni caratterizzate da un livello otti-
male di isolamento termico, acustico e di
tenuta all’aria, e, appunto, da un eccellente
risultato estetico.

Quali sono i vostri mercati di riferimento
e quali quelli emergenti?

I nostri mercati di riferimento sono le
imprese costruttrici e i serramentisti ma
ci rivolgiamo molto anche ai privati. Pit
che parlare di mercati emergenti, invece,
direi che evolvono i consumi, si modificano
facendo sorgere nuove esigenze e richieste.
La tendenza che ora si sta facendo strada &
quella dell'integrazione di tutti gli elementi
che compongono il foro-finestra. b
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